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Pressestimmen

»Eberhard Wadischat legt mit seinem »L eitfaden fir professionelles V erhandel n« ein Kompendium des
gesamten Wissensgebietes vor. Wer dieses praktische Lehrbuch liest, erfahrt alles tiber Verhandlung und
spart sich viel Zeit und Geld. [...] Fazit: Der Leitfaden vermittelt rasch Wissen, ordnet seine Inhalte sinnvoll
und hat die Bezeichnung »Fachliteratur« verdient.«<HRM Research Institute, www.hrm.de»Das Buch ist ein
umfassendes Kompendium zum Thema vertrauensvolles Verhandeln und kann sowohl dem Einsteiger wie
dem Profi zum Auffrischen und Trainieren als Lektire, Nachschlagewerk und Arbeitsbuch sehr empfohlen
werden.«Chemie Ingenieur Technik»Basierend auf den Prinzipien des Harvard-Kkonzepts zeigt der Autor
einen Weg zu professionellem Verhandeln.«MM Maschinenmarkt — Das I ndustriemagazinFir jeden
"Verhandler" im Gesamten eine gewninnbringende L ektiire und ein Gberzeugendes Prinzip, das die
Vorgehensweise fur nachhaltige und erfolgreiche Verhandlungen Gberzeugend vermittelt.«M. Lehmann-
Pape, www.rezensi ons-seite.de»Unternehmer miissen in ihrem téaglichen Berufsleben viel kommunizieren
und mehr oder weniger standig verhandeln und Konflikte |6sen. Wer das geschickt und gezielt macht, kann
im Arbeitsalltag Zeit gewinnen und Kosten sparen. Wie das geht, erklért Eberhardt Wadischat anhand des
Harvard-Prinzips. Mit detailierten Erkkl&érungen zu Vorbereitung, Durchfirung und Nachbereitung von
Berhandlungen. Praktischer, sehr umfangreicher Leitfaden.«Wirtschaft aktuell»Vor dem Hintergrund des auf
Fairness aufgebauten Verhandlungskonzepts hat der Autor mit seinem Werk mittlerweile schon einen
Klassiker in der 3. Auflage geschrieben.«Rasche NachrichtenEin Interview mit dem Autor Prof. Dr.
Wadischat zum Thema mit Verweis auf das Buch ist erschienen im »Baugewerbe —
Unternehmermagazin«.Buchvorstellungen sind auch erschienen in »MaschinenMarkt — Das
Industriemagazin«, dem Magazin »L ogistikimpul se«, der »V erbandsbibliothek des Steuerberaterverbandsim
Land Bremen e.V.« und der »Kammerinfo des Steuerberaterverbands Saarland«, sowie in den Portalen
»www.Portal DerWirtschaft.de«, auf »SCOPEonline« und »www.LiesMaWieder.de«. Kurzbeschreibung
Auf der Basis des Harvard-Prinzips entfaltet der Autor Schritt flr Schritt die Wege zu einem fir beide Seiten
fairen und erfolgreichen Verhandeln, wobei sich beide Parteien schliefdlich als Gewinner sehen kénnen. In
dieser dritten, erweiterten und verbesserten Neuauflage werden die Vorbereitungen auf eine Verhandlung
sowie die Durchfihrung, das AbschluRprocedere und die Nachbereitung systematisch und detailliert
vorgestellt. Der Autor verbindet in seinem Werk eigene positive Erfahrung des Harvard-V erhandelns mit den
Erfolgsrezepten vieler anderer (v.a. britischer und amerikanischer) Buchautoren des V erhandlungssektors.
Die vielen Graphiken des Buches sind zum besseren Verstandnis des L esers gegentiber der ersten Auflage
teils verdndert und erganzt worden. Einzelne Kapitel sind inhaltlich erweitert und das Kapitel "Das positive
Neinsagen im Harvard-V erhandlungskonzept” neu eingefiigt worden. Das zweisprachige Verzeichnis des
Verhandlungsvokabularsist Gberarbeitet worden und hat in seinem Umfang zugenommen. Auch unterlag das
Literaturverzeichnis einer Aktualisierung. Esist ein empfehlenswerter praktischer Leitfaden fir jede
Verhandlung, da der Verfasser in diesem Band zudem auf interkulturelle Aspekte, die Rolle von Macht, die
Bewadltigung von Stref3situationen und kérpersprachliche Punkte eingeht. Hilfreich ist gleichfallsdas sich im
Anhang befindliche zweisprachige. Sachworterverzeichnis. Die graphischen Darstellungen verfestigen beim
Leser die Aufnahme der Kernaussagen des Stoffes, wabel die Abschlul3graphik die Basiselemente des
Harvard-K onzeptes Uberblicksartig zusammenfaldt. Inhalt: — Historische Entwicklung des Verhandelns —
Vorbereitung einer Verhandliung — Die Durchfiihrung einer Verhandlung — Das Abschlussprocedere —
Nachbereitung der Verhandlung (Analyse) und kritische Selbstreflexion — Das Verhandeln mit Personen aus
anderen Kulturbereichen. Einige allgemeine, vielkulturelle Aspekte — Die grundlegenden Elemente des
Harvard-V erhandlungsweges im Uberblick — Fallbeispielaufgaben zum professionellen Verhandeln —

V erhandlungsvokabular
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